
事業紹介資料



事業概要

2

• カンボジア国内市場及び輸出向けのドライフルーツおよび食料品の加工及び

流通

• 2017年にチュイ・ソフィー氏およびタン・ミシェル氏夫婦によって設立

• 60名の従業員および約100名の期間従業員

• バリュー: 専門性、誠実、改善



流通実績および今後の展望
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• 日本及びアメリカへの輸出

• 地元スーパーおよび商業施設での販売

• 現在は国内外の卸売業者や代理販売店のパートナーおよ

びOEM生産の機会を探しています



弊社製品
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• 砂糖不使用

• 保存料、着色料、香料不使用

• 100%無添加
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味も色々ご用意しております！

 辛味

 チョコレートコーティング

加糖
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食品加工場
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• 拠点はカンボジア北西部のバッタンバン州

• 国際基準に沿った衛生管理

• 優秀な従業員

• 認定を受けた研究所による品質検査保証

• 日本の「改善」方式を導入



資格および受賞
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経営幹部
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TAN Michel, CEOCHHUY Sophie, COB

OL Tola, COO

KORY Sokha
Technical 
Manager

CHHEANG 
Sreymom

Quality Manager

PHAL Rattana
Commercial 

Manager

CHAP Soksan
Accounting & 

Finance Manager

SOU Masy
Purchase 
Manager

PHUNG Visal
Admin & HR 

Manager

CHIN Vuthy
Logistics 
Manager

OL Soveasna
MIS Manager



弊社の強み
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• お客様からの好評、リピーターも多く、HACCPおよびISO認証を取得している。

• 日本、ヨーロッパ、アジア圏の顧客との取引経験があるため、輸出条件を満たす製

品の製造が可能。

• 生産規模は比較的大きく、高水準な設備を備えている。

• 顧客のニーズに合わせてOEM生産も可能。



弊社の強み

• 2022年の収益は2021年と比較して73%増加

• 全体の30%を輸出

• 国内および国外のドライフルーツ市場のシェアを高めていきたい。

• 今後の展望: 

 生産能力の強化（1か月あたり50トンのドライフルーツ加工）

 商品の多角化（新商品の開発）

 対象国での流通パートナーシップの構築
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日本企業に求めること
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a) 弊社の製品および日本の製品の販売

b) 新しい生産ライン、生産工程、製品、新規事業への

投資

c) 低金利融資

d) 食品加工およびその他の事業における新技術に関

する意見交換



お問合せ
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:    Misota Food 

COO: (855) 12 494 456

tola@misotagroup.com

輸出マネージャー: (855) 12 989 266

export@misotagroup.com

www.misotagroup.com

https://youtu.be/JKg_XtWnbvE

mailto:tola@misotagroup.com
mailto:export@misotagroup.com
http://www.misotagroup.com/
https://youtu.be/JKg_XtWnbvE
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